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SEBASTIAN SAUTER SZKOLENIA I ROZWOJ

CO TO JEST?

To nie jest typowe szkolenie sprzedazowe.

To 5 spotkan, ktére pomogq Ci odnalez¢ wtasny, spdjny ze sobq
sposb6b prowadzenia rozméw handlowych, budowania relacji
i domykania sprzedazy. Bez masek, sztucznych technik i manipulaciji.
Uczymy sig, jak sprzedawaé skutecznie, zachowujgc szacunek do
siebie i klienta.
To program, ktéry tqczy:
 psychologig biznesu (praktyczne narzedzia sprzedazowe i
komunikacyjne),
 process work (praca zemocjami, oporem, stresem), masterclass dla
* realne do$wiadczenie B2B (ponad 20 lat w pracy z biznesem). sprzedqwc()w

i konsultantow,
9 P
JAK TO DZIALA? ktorzy chcg

sprzedawac

Program

Prosty, ale gteboki proces w 5 krokach:

w zgodzie ze sobq

odrzuceniem i presja wniku

Uczucia w procesie -
sprzedazy - radzenie
/ sobie z napieciem,

Sprzedaz bez masek Autentycznosc =

- jak méwié prawde skutecznosc? -

i budowac zaufanie taczenie wartosci
w B2B z realiami rynku
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Plan wdrozenia .~ Twdj osobisty styl
i utrzymania zmian sprzedazy
=~ jak nie wrocic do adnalezienine i
starych nawykow wzmocnienie tego,

co w Tobie dziata najejej
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DLA KOGO?

Dla oséb pracujgcych
w sprzedazy i konsultingu
B2B, ktore:

¢ majg dos¢ sztucznych
technik sprzedazy

chcq dziataé
dtugofalowo, a nie ,na
szybko”

ceniq etyke i relacje, ale
chcq by¢€ tez skuteczne

& Umow sie na
bezptatng,
20-minutowq
rozmowe
demonstracyjna:

A

668 46 78 46

@

sauter.sebastian@gmail.com

o

www.sebastiansauter.pl

KORZYSCI DLA UCZESTNIKOW

¢ Wzrost pewnosci siebie w rozmowach sprzedazowych.
¢ Umiejetnos¢ pracy z obiekcjami bez ,,sprzedazowych
trikow".

+ Wiecej domknietych transakcji dzieki lepszej jakosci
relaciji.

¢ Mniejszy stres i wigksza satysfakcja z pracy.

¢ 5 spotkan online na Zoomie
¢ Czas trwania: 3 godziny kazde
¢ Mini-grupa: 6-12 oséb

+ Cwiczenia, przyktady, przestrzef na pytania

DLACZEGO JA?

¢ Psycholog biznesu z 20-letnim doswiadczeniem

¢ Process worker i terapeuta — umiem pracowac tez

z trudnymi emocjami w sprzedazy

¢ Praktyk sprzedazy i trener — znam realia B2B z obu stron
stotu

¢ Prowadze warsztaty w kameralnej atmosferze — jest czas
na rozmmowe i praktyke
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ZROB PIERWSZY KROK W STRONE SKUTECZNOSCI, KTORA NIE WYMAGA MASEK ANI MANIPULACJI



mailto:sauter.sebastian@gmail.com
http://sebastiansauter.pl/
http://sebastiansauter.pl/

ILE KOSZTUJE INWESTYCJA IQ
W “AUTENTYCZNOSC W SPRZEDAZY B2B"?
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USLUGA CENA

@ INDYWIDUALNY UDZIAL

e REALIZACJA 5 SPOTKAN PRZEDSTAWIONYCH W FOLDERZE

o BONUS: 1 BEZPLATNA KONSULTACJA 3 MIESIACE PO SKONCZONYM
PROCESIE (1H KONSULTACJI)

1950 Zt NETTO

@ CENA DLA FIRM (GRUPA ZAMKNIETA)
e REALIZACJA 5 SPOTKAN W MAX. 12 OSOBOWEJ GRUPIE
o BONUS: 1 BEZPLATNA KONSULTACJA DLA MANAGERA LUB HR - 7 900 ZL NETTO
WSKAZOWKI DO WSPARCIA WDROZENIA, OMOWIENIE PROCESU
SZKOLENIA

@ ROZSZERZENIE UStUGI
e MOZLIWOSC ROZSZERZENIA O PAKIET FOLLOW-UP — 2
INDYWIDUALNE SESJE ONLINE W CIAGU 3 MIESIECY OD
ZAKONCZENIA PROGRAMU

380 ZL NETTO ZA JEDNA KONSULTACJE
FOLLOW -UP

DZIEKUJE ZA TWOJE ZAINTERESOWANIE



